Założenia oferty wymiany wersji „przy okazji JPK”

Założenia ogólne
Dla kogo ta oferta? – Oferta skierowana jest do klientów którzy nie mają wykupionej usługi wymiany wersji a jednocześnie posiadana przez nich wersja systemu umożliwia w miarę bezproblemowy upgrade

Na czym polega oferta? – W ramach oferty klient dostaje propozycję wykupienia usługi Wymiany Wersji na trzy lata (wycena usługi ustalona przez GHW na podstawie przewidywanej pracochłonności upgrade oraz zakładanej marży). W ramach pakietu otrzymuje rabat na JPK oraz w ramach promocji za symboliczna złotówkę licencje i uruchomienie SEOD Light

Seod Light - założenia:
1) Klient otrzymuje w ramach pakietu 10 licencji stacjonarnych + 10 licencji iBusiness
2) Dodatkowo klient otrzymuje wdrożenie podstawowego (ograniczonego!) obiegu faktur kosztowych (poniżej propozycje zapisów ograniczających ten zakres, potraktujcie to jako punkt wyjścia)
a. maksymalnie trzy poziomy akceptacji?
b. brak zaawansowanych metod wyznaczania kolejnej osoby / grupy (to co można wyklikać)?
c. maksymalnie x dokumentów miesięcznie?
d. [bookmark: _GoBack]??

Korzyści dla klienta
1. Aktualna wersja systemu
2. Brak problemów przy dużych zmianach (typu JPK)
3. Rabat na JPK
4. Usprawnienie obiegu dokumentów bez ponoszenia dodatkowych kosztów
Korzyści dla nas
1. Sprzedana rentowna umowa (WW)
2. Noga w drzwi – utrudniamy konkurencji z obszaru SEOD wejście do klienta
3. Szansa na uzyskanie dodatkowych przychodów z licencji / usług – o ile rozwiązanie się klientowi spodoba
4. Szansa na rozruszanie sprzedaży iBusiness-a
